Na kazdych prowadzonych przez nas warsztatach uczymy schematéow postepowania w typowych przypadkach,
standardéw rozwiqzan i.. przede wszystkim tych elementéow arkusza, ktore sq potrzebne. Probujemy rowniez
korygowac nabyte wczesniej nawyki — pokazujgc inne, bezpieczniejsze i szybsze sposoby pracy, uczymy jak sq
zbudowane standardowe rozwigzania w metodyce 4TG, przedstawiamy argumenty dotyczgce koniecznosci ich
stosowania. Pokazujemy réznice miedzy nimi, a roznymi innymi rozwigzaniami typowych problemow.

W MS Excel wspomaganym metodykq 4TG (wiecej o metodyce 4TG na stronie www.4tq.pl i ksigzce: ,Metodyka 4TG na
tle metodologii projektowania systeméw informatycznych”) powstaty rézne rozwiqzania wspomagajgce rachunkowosc
i zarzqdzanie, ktore odpowiadajq funkcjonalnosciq modutom systemow zintegrowanych: budzetowania i controllingu,
CRM, MRP, balanced scorecard, i inne. Czesto tworzymy rownieZ nietypowe rozwiqzania (na przyktad: planowanie
szkolenn dla uzytkownikéw SAP), ktére trudno jest zrealizowac innymi sposobami. Stosujemy wiasne, oryginalne
algorytmy do optymalizacji uzupetniajgce prace SOLVER.

Jezeli w swojej pracy coraz czesciej potrzebujesz mie¢ wplyw na strumien przeplywu informacji, a do tego celu
wykorzystujesz MS Excel, to trzeba zadbac¢ o bezpieczerstwo, czytelnosc, elastycznos¢ automatycznie tworzonego
rozwiqzania, stosowa¢ standardy rozwigzan, schematy postepowania w powtarzalnych przypadkach.
Dlatego zapraszamy na warsztaty, miedzy innymi na:
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Warsztaty dla tych, ktorzy chcq sie nauczy¢ praktycznych rozwiqzan w MS Excel

DLA

* Pracownikow dziatdw analiz sprzedazy

* Dyrektorow handlowych

* Dla wszystkich tych, ktorzy chcg samodzielnie projektowac i budowac systemy do prognozowania
* Informatykéw wykorzystujacych MS Excel

0SOB, KTORE W DOBRYM STOPNIU UZYWAJA MS EXCEL

CEL I KORZYSCI

Przy tworzeniu budzetu jednym z wazniejszych elementéw, przy ktdrych najczesciej pojawiajg sie duze odchylenia jest
wielko$¢ sprzedazy, dlatego warsztaty te nastawione sg na prezentacje metod statystycznych i ich implementacje w Excelu,
zastosowanie i ocene prognoz oraz ich optymalizacje.

Uczestnicy zdobedy praktyczne umiejetnosci, dzieki ktérym mozna doktadniej (z mniejszym btedem) prognozowac
sprzedaz, a tym samym wczesniej zadba¢ o mniejsze odchylenia wielkosci sprzedazy w raportach z realizacji budzetu.
* Nabycie umiejetnosci budowy modeli do prognozowania.

* Poznanie algorytméw do tworzenia takiego systemu, zaréwno od strony merytorycznej i informatycznej (arkusza)

* Poznanie sposobdw zastosowania takich narzedzi arkusza, ktdre powigzane ze sobg tworzg spdjng catosc¢
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http://www.4tg.pl/

* Koncentracja na kluczowych elementach, ktére umozliwiajg samodzielne stworzenie systemu do prognozowania
* Nabycie umiejetnosci, ktdre pozwolg, aby MS Excel pracowat za uzytkownika

* Oszczedno$¢ czasu, pracy ludzkiej i kosztow

* Nabycie praktycznych umiejetnosci tworzenia sparametryzowanych rozwigzan

ROZIWAZANIE INFORMATYCZNE DO PROGNOZOWANIA w MS EXCEL WSPOMAGANYM METODYKA 4TG

PROGRAM

Wybrane elementy statystyki i prognozowania i ich implementacja w ramach metodyki ich uzycia w arkuszu:

*Metoda MNK (wrazliwo$¢ parametru a na prognoze przy szacowaniu prostej y=ax+b i wplyw wrazliwosci na zastosowanie
przy budowie prognoz).

*Metody: wygtadzania wykfadniczego i mieszana.

*Sezonowos$¢ (metoda dekompozycji addytywna i multiplikatywna).

*Rozkfad normalny, cechy rozktadu normalnego; zastosowanie rozktadu normalnego do optymalizaciji.

*Zastosowanie funkcji logistycznej do badania wptywu kosztow reklamy na wielko$¢ sprzedazy (optacalnos¢ reklamy
krétkim i dtugim okresie).

*Modele przyczynowo skutkowe do badania przyczyn wielkosci sprzedazy.

*Rozktad prawdopodobienstwa sprzedazy i wplyw tego narzedzia na planowanie produkcji, (czy zakupdw w firmach
handlowych). Budowa rozktadu, cechy i wykorzystanie, np. do optymalizacji zapaséw wedtug kryterium sumy planowanych
kasztow zmiennych zwigzanych z magazynowaniem i planowanymi stratami marzy brutto, wyniktymi z braku produkcji do
sprzedazy.

*Budowa automatycznie dziatajgcych modeli do prognozowania w firmie i analiz sprzedazy

Zajecia majg charakter warsztatowy, wszystkie elementy programu sg poparte praktycznymi ¢wiczeniami (case study).
SZKOLENIE +ACZY WIEDZE Z DZIEDZINY PROGNOZOWANIA Z WIEDZA INFORMATYCZNA
(ZASTOSOWANIEM TEJ WIEDZY W ROZWIAZANIACH W MS EXCEL)

TERMIN | LOKALIZACJA:
* W przypadku zainteresowania prosze zaproponowac termin w pliku: PlanSzkolen.xlsx

CENA: 2.200 PLN (1650 PLN dla osdb, ktére uczestniczyty w warsztatach PE1) + VAT obejmuje:
*uczestnictwo w zajeciach (3 dni x 8 godz.)

*materiaty szkoleniowe (w tym ksigzka: Prognozowanie i analizy sprzedazy)

*noclegi i catodzienne wyzywienie

WARUNKI UCZESTNICTWA:

* oczekujemy praktyki w uzytkowaniu arkusza i budowaniu modeli

* notebook z zainstalowang petng wersjg Excela z pakietu Office 2007 lub wyzszej wersji (w przypadku niemoznosci
spetnienia powyzszego warunku prosimy o zaznaczenie w zgtoszeniu — koszt wypozyczenia komputera na cate zajecia
wynosi 150 PLN + VAT)

* przestanie zeskanowanego formularza zgtoszeniowego z pieczatka firmowg i podpisem osoby odpowiedzialnej na adres
mail: tomasz.gluszkowski@4tg.pl
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